
مصرفىملابسمحلمشروعلفتحجدوىدراسة

بطریقةلھالتخطیطتمإذاخصوصاًالناجحة،الأفكارمنیعتبرمصرفيملابسمحلمشروعفتح
المتطلباتفھمعلىتساعدكمبسطةجدوىدراسةإلیكواضح.بشكلالمستھدفةالفئةوتحدیدمدروسة
المشروع.ھذالبدءالأساسیة

السوقتحلیلأولاً:

المحليالسوقدراسة.1

المرتفعالسكانيالعددبسببكبیرطلببحجمیتمیزمصرفيالملابسسوق:السوقحجم●
بالموضة.تھتممتنوعةعمریةفئاتووجود

السریعة،الأزیاءوكذلكوالریاضیةالكاجوالالملابسنحومتزایدتوجھھناك:الطلباتجاھات●
المتوسطة.الأسعارذاتبالمنتجاتالاھتماممع

المستھدفةالفئةتحدید.2

محلیاًوالمصنوعةالسریعةالأزیاءویفضلونوسریعة،عصریةملابسعنیبحثون:الشباب●
معقولة.بأسعار

والخصومات.العروضعنتبحثماوغالباًالیومیة،للملابسالاقتصادیةبالأسعارتھتم:الأسر●
والعمل.للمناسباتوالعصریةالأنیقةالملابسیفضلن:العاملاتالنساء●

المنافسینتحلیل.3

مثلالمحلیةللجودةمناسبةومنتجاتتنافسیةأسعاراًتقدمالتيالمتاجر:المحلیونالمنافسون●
الشعبیة.والأسواقالبلدوسطمحلات

المھتمینالعملاءتستھدفالتيوغیرھامانجو،زارا،مثل:العالمیةالتجاریةالعلامات●
أعلى.بأسعارمختلفةتجربةوتقدمالعالمیةالتجاریةبالعلامات

المشروعبدءمتطلباتثانیاً:

الموقع.1

أوالتسوق،مراكزمثلجیدةمرورحركةذاتمنطقةفيالمحلیكونأنیجب:الموقعاختیار●
المعروفة.التجاریةالأماكن

والحجم.الموقعحسبشھریاًجنیھ20,000إلى5,000بینعادةتتراوح:الإیجارتكلفة●



المحلتجھیزات.2

العملاء.لجذبممیزودیكورقیاس،غرفمرایا،عرض،رفوفإلىیحتاج:الداخليالتصمیم●
یتطلبوقدللعمیل،مریحةتجربةیخلقجذابولكنبسیطدیكور:التجاریةوالعلاماتالدیكور●

جنیھ.100,000-50,000إلىتصلمیزانیة

والتوریدالبضاعة.3

بالبدءویُنصحالخارج،منأوالمحلیینالموردینمنالبضاعةشراءیمكنك:الموردون●
لاحقاً.المجموعةتطویرثممحلیةبمنتجات

مجموعةتشملجیدةلبدایةجنیھ150,000إلى100,000من:للبضاعةالتقدیریةالتكلفة●
المنتجات.منمتنوعة

العمالةتوظیف.4

(بائعینموظفین3-2یكفيالبدایةفيولكنالمحل،حجمعلىیعتمد:الموظفینعدد●
ومحاسب).

إجماليیجعلمماموظف،لكلشھریاًجنیھ4,000-3,000بـتُقدّر:الموظفینرواتب●
شھریاً.جنیھ12,000و9,000بینیتراوحالرواتب

التسویقخطةثالثاً:

الإنترنتعبرالتسویق.1

وإنستجراموفیسبوكجوجلعلىمستھدفةإعلاناتفيالاستثمار:الاجتماعيالتواصلوسائل●
الشبابیة.الفئاتإلىللوصولتوكوتیك

الثقةبناءفيیساعدماوھوللمتجر،للترویجمحلیینمؤثرینمعالتعاونیمكن:المؤثرین●
الوصول.وزیادة

والخصوماتالعروض.2

المتجر.وتجربةالشراءعلىالعملاءلتشجیعموسمیةوخصوماتافتتاحیةعروضإطلاق●

ولاءبرامجتقدیم.3

التعامل.وتكرارللشراءالعودةعلىلتحفیزھمللعملاءولاءبرامجتقدیم●

المتوقعةوالإیراداتالتكالیفرابعاً:



الثابتةالتكالیف.1

شھریاً.جنیھ10,000حوالي:المحلإیجار●
واحدة).لمرة(تدفعجنیھ100,000حوالي:والدیكورالتجھیزات●
شھریاً.جنیھ10,000حوالي:العمالة●

المتغیرةالتكالیف.2

جنیھ.50,000حوالي:الشھریةالبضاعةتكلفة●
للإعلانات.شھریاًجنیھ5,000حوالي:التسویق●

المتوقعةالإیرادات.3

60,000بحواليشھریةمبیعاتیعنيفھذاجنیھ،2,000حواليالیوميالبیعمعدلكانإذا●
النشاط.وفترةالموقعحسبتزیدوقدجنیھ،

المتوقعةالشھریةالأرباح.4

الصافیة.الأرباح=المتغیرة)التكالیف+الثابتة(التكالیف-الإیرادات●
ویمكنجنیھ،15,000-10,000حواليإلىالشھریةالأرباحتصلقدالتقدیرات،علىبناءً●

والتسویق.المخزونإدارةوتحسینالخبرةزیادةمعزیادتھا

المشروعلنجاحنصائحخامساً:

والسعر.الجودةحیثمنالمستھدفینالعملاءاحتیاجاتمعلتتناسببعنایةالمنتجاتاختیار.1
وزیادةأوسعانتشارلتحقیقالاجتماعيالتواصلووسائلالإنترنتعبرالمستمرالتسویق.2

المبیعات.
مرةوالشراءالعودةعلىالعملاءوتشجیعمریحةتجربةلضمانممیزةعملاءخدمةتقدیم.3

أخرى.
النقص.أوالفائضوتجنبالمطلوبةالمنتجاتتوفیرلضمانباستمرارالمخزونمتابعة.4

أرباحتحقیقیمكنكحیثالدقیق،التخطیطمعجیدةفرصةیُعدمصرفيالملابسمحلمشروعإن
المحلي.السوقاحتیاجاتتلبيمنتجاتوتقدیمالمناسبالموقعاختیارعندمستدامة


